MODUL 2 - Poznawanie Twojej ekspertyzy i
wybieranie niszy

Instrukcje: Do tego ¢wiczenia bedziesz potrzebowac wypetnionego ¢wiczenia , Filary wzrostu z

poprzedniej sekcji. Wréé do tego co zostato przez Ciebie wypetnione w poprzednim ¢wiczeniu.

Twoje zadanie numer 1: Ocena Twoich umiejetnosci

Zobacz jak kazdy z probleméw, ktéry udato Ci sie pokonaé i opisa¢ w poprzednim éwiczeniu

spetnia ponizsze kryteria:

e W jakim stopniu dziatasz rozwigzujac ten problem z poziomu pasji? W jaki sposéb to
zapewnia Ci spetnienie?
- Ocen na skali od 1 - 10 (1 - mato pasjonujace, 10 - bardzo pasjonujgce

¢ Jak mocno mozesz komus$ pomaéc w rozwigzaniu danego problemu? Jak gteboka jest
Twoja ekspertyza w tym?
- Ocen na skaliod 1 - 10 (1 - mato pasjonujace, 10 - bardzo pasjonujgce

¢ Problem, ktory rozwigzates/as dla siebie. Jak czesto wystepuje on u Twoich
potencjalnych klientéw?
-Ocen na skali od 1 - 10 (1 - mato pasjonujace, 10 - bardzo pasjonujace

e Jak duza jest sita zakupowa Twoich klientéw, ktorym mozesz w tym pomadc? Jak zamozni
s3 Ci ludzie? - Wskazéwka: W Twojej niszy moze by¢ duzo wiecej ludzi niz Ci sie wydaje.

- Ocen na skaliod 1 - 10 (1 - mato pasjonujace, 10 - bardzo pasjonujgce
Przyktad dla tego ¢wiczenia:

Nie mogtem / Bytem / Nie potrafitem...
sprzedawad, sciggnac ludzi na méj Webinar, sprzedac swoich ustug przez telefon

A teraz potrafie...
analizowad sytuacje mojego klienta oraz potrzeby bardzo dobrze i wspieraé ich w
podejmowaniu decyzji zakupowej

Pasja: 7; Problem: 9; Ekspertyza: 7; ZamoznoS¢: 8



Twoje zadanie numer 2: Identyfikacja trzech najwazniejszych problemow
Dla kazdego wyzwania zsumuj cyfry z kazdego z czterech punktow (ekspertyza, pasja,

zamoznosé, problem) i zaznacz 3 z najwiekszq iloscig punktow. Bedziemy pracowali nad nimi

w kolejnym wideo...



